SO GEHT PRASENTIEREN HEUTE

Jeder muss es, einige wollen es: Prasentieren. Aber nur wenige kdnnen es — gut!

Egal ob Verkaufsgesprach, Firmendarstellung, Produktprésentation oder Projektvorstellung. Der Marke-
tingexperte Roger Rankel zeigt eindrucksvoll wie man seine Idee formuliert und in einem roten Faden
prasentiert.

~Wie bereite ich mich vor, was zeichnet eine gute Prasentation aus und welche Hilfsmittel setze ich ein?
Wie gehe ich mit Lampenfieber, Zwischenfragen oder Einwdnden um — und vor allem wie gewinne ich den
Pitch?“.

Wenn man wei3 wie’s geht, geht’s. Und wenn Sie vorhaben, vor Kunden, Mitarbeiter oder Geschéfts-
partnern auch nur einen Ton von sich zu geben, sollten Sie diesen Vortrag besuchen oder buchen. Denn
Top-Verkaufer wissen um die Magie der richtigen Worte und die Kraft von starken Bildern.

Die perfekte Prasentation reiht dies sinnvoll aneinander und fesselt seine Zuhérer noch weit Uber den
Prasentationstermin hinaus.

Ubrigens hilt Roger Rankel selbst 150 Vortriage & Prasentationen im Jahr - vor weit mehr als 30.000
Zuhorern.
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